
EXPERT EN FINANCEMENT À L’ÉCHELLE  
INTERNATIONALE, GRENKE PROPOSE DES SOLUTIONS 

DE FINANCEMENT LOCATIVES ADAPTÉES 
AUX EXIGENCES DES ENTREPRISES

INTERVIENT  
AUPRÈS DE TOUT  
TYPE D’ENTREPRISE

19
implantations

Présent dans

33 pays 

210
collaborateurs

Mis en place du contrat de location  
financière. Installation du matériel  
chez le client par le fournisseur 

Entretien avec un  
conseiller et identification  

du besoin

Etude de 
solvabilité

Demande de 
financement

Paiement
des loyers

Facturation du matériel à
GRENKE qui règle la facture

au fournisseur

2000
collaborateurs

SIMPLE PERSONNALISÉ

RAPIDE

EN FRANCE

DANS LE MONDE

> 6000
partenaires

 240 000
contrats actifs
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CLIENT
(locataire)
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REVENDEUR
(fournisseur)

5

COMMENT  
ÇA MARCHE ?

(bailleur)



LOCATION PLUTÔT  
QU’ACHAT, QUELS AVANTAGES ? 

Liberté de choisir  
le fournisseur  

d’équipements 

Solution de  
financement  
des ventes

91% des demandes de 
financement traitées en 

moins de 20 minutes

Fidélisation
des  

clients

Règlement de  
la facture

sous 24 heures

Durées de 
contrats sur 

mesure

Réponse rapide pour  
favoriser la croissance  

de l’entreprise 

Ne diminue pas  
la capacité  

d’endettement

Planification  
simplifiée grâce  

aux mensualités fixes

Des équipements  
au goût  
du jour

ENTREPRISES
FOURNISSEURS / REVENDEURS

D’ÉQUIPEMENTS  
PROFESSIONNELS

Rapidité et  
simplicité

de mise en place

Possibilité d’intégrer
le service et l’entretien 

dans le loyer 

WWW.GRENKE.FR 


